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Unser Angebot
ﬂ Ein Schweizer Produkt
Dank unserer grossen Erfahrung als Eigentiimer der ASAGO AG kénnen wir lhnen als Unternehmer das folgende Angebot
unterbreiten. Wir bringen die Erfahrung von vier erfolgreichen eigenen Firmengriindungen mit und haben viele
zusatzliche Firmen in den letzten 10 Jahren begleitet.

Angebot:
* 30 Minuten Vorbesprechung per Videokonferenz (Erwartungen — Ausgangslage — erste Auftrage)
» Y tagiger Workshop, durchgefiihrt mit den beiden Eigentiimern der ASAGO AG
* Kritischer Check der Unternehmung mit der bewahrten und fiir Start Up’s entwickelten digitalen Analyse in der
ASAGO-Datenbank «Cockpit fiir Fiihrungskrafte» (siehe 3. Seite)
e Kostenlose Nutzung der Datenbank «Cockpit flir Fihrungskrafte» mit Start Up-Analyse und Taskmanager fiir 1 Jahr
* 45 Minuten Nachbearbeitung per Videokonferenz (Erfahrungen — Herausforderungen — Lésungen)

Ziel des Workshops:

* Sensibilisieren, auf welche Themen ich als Unternehmer mit einem Start Up speziell achten muss
* Einschatzen der Erfolgsfaktoren fiir einen nachhaltigen unternehmerischen Erfolg — Check Up

* Massnahmen definieren und priorisieren (Taskmanager im Cockpit)

Die ASAGO bietet dieses Angebot flir nur CHF 850.00 ausschliesslich den Mitgliedern der SWICO als einmalige
Spezialofferte an.
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Mit welchen konkreten Ergebnissen gehen Sie aus dem Workshop?

Thema Inhalte Effekt fir Ihre Unternehmung
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Tumigerstrasse 71
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043 366 59 91
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CEO und Partner
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Leiter Vertrieb und Partner
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